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La settimana di finanza e risparmio

Tutela legale poco diffusa
Ora nasce il corso con Cetif

FORMAZIONE

Le polizze di tutela legale in Italia
sonoancora pocoutilizzate e cono-
sciute dai pilL

Idat parlano chiaro: 1a percentuale
sul totale del ramo danni, seppure in
aumento, sl attesta negli ultimi anni
acircal'1% dei premi raccolri nel set-
tore danni contro il 5% dell’Austria
eil 4% della Germania.

Si tratta di un settore dove 1a spe-

cializzazione dell'intermediarioha
la sua valenza.
Anche per questo & stato organizza-
to un programma di eccellenza ac-
cademica, inedito nel panorama as-
sicurativoitaliano, per “Specialista
di tutela legale”, promosso dallaso-
cieta Tutela Legale Spa e realizzato
in collaborazione con Cetdf, il centro
diricerca su Tecnologie, inmovazio-
ne e servizl finanziari dell Universi-
ta Cattolica di Milano.

Si tratta del primo percorso di
Executive Education completa-
mente dedicato al ramo della tute-
lalegale erogato in ambito accade-
mico; Cetif gestira infatti un per-
corsodella durata di 150 ore, ripar-
tite in sei moduli (in presenzaeda
remoto), ira marzo € novembre
2025, destinato a 25 partecipant,
selezionati nel nerwork dei colla-
boratori che distribuiscono i pro-
dotti di Tutela Legale Spa.

Lo scopo del percorso di Executi-
ve Education élaformazione di pro-

fessionist competent sul ramo della
tutela legale, fattore distintivo di
un'evoluta consulenza assicurativa.

«Laformazione éunaleva dilun-
go periodo per ottenere lo sblocco di
un mercato altriment rigido e fer-
mo —dichiara Giovanni Grava, ad di
Tutela Legale Spa — Anche grazie al
rilevante investimento conl'Execu-
tive Program del Cetif, la compagnia
contribuisce, nei fatt e in maniera
attiva, a incrementare la consapevo-
lezza del rischio legale come condi-
Zione per una piena tatela dei diriet.
Si trarta di uno strumento orientato
alla nascita di una nuova professio-

Il gap con 'Europa

Diffusione ramo Tutzla legale sul
totale rami danni

PAESE PERCENTUALE
Austria 5%
Germania 4%
Belgio 3%
Francia 2%
Finlandia 2%
Altri paesi Ue tral%e0%
Italia 1%

Fonte: Eiopa e Ania, 2023

ne, lo “specialista di natela legale™.
Questa iniziativa ci distingue e ci
poneinprima linea nell'impresa di
sviluppare la culura assicurativa
nel nostro paeses. Insomma anche
in questo ambito prosegue la ten-
denza inatto traagent e broker nel-
la specializzazione su determinad
business piti complessi e che richie-
dono competenze specifiche per af-
fiancare gli assicurati nella scelta.
«Negli anni, Cetif (Universita
Cattolica del Sacro Cuore) ha rap-
presentato un punto di riferimento
per la crescita professionale di chi
opera nel settore assicurativo —
spiega anche Federico Rajola, di-
rettore di Cetif e professore ordina-
rio presso la Facolta di Economia —
. Questa iniziativa segna un passo
importante versola costruzione di
una nuova generazione di agenti.
In un contesto caratterizzato da
continui cambiament, con rischi
emergent e aspettathve dei cliend
in costante trasformazione, & fon-
damentale chei giovani professio-
nisti dispongano non solo di com-
petenze tecniche di alto ivello, ma
anche di una visione chiara delle
dinamiche di mercato e delle ne-
cessita dei consumatori. Investire
nella formazione continua permet-
teagh agentidi ricoprire il proprio
ruolo in maniera eccellente offren-
do soluzioni creative e sartoriali
cherafforzinola fiducia e la soddi-
sfazione della clientelax.
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